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提供サービス

■ 基本サービス（DD・PMI）

• DD（事業・財務・オペレーション・組織）
• PMI（経営管理の型構築・KPI・原価管理・組織設計・シナジー創出）

■ オプションサービス（Value Up）

• 製造デジタル化支援（生産データ・検査データのリアルタイム可視化）
• 海外販路拡大支援（輸出・海外営業支援）



Metric Japanの強み

• DD・PMIを“実務”で支援

• 製造・建設・B2B・B2Cに対応

• 財務会計をIFRSに統一し連結決算体制を確立

• 原価管理・管理会計・KPIに強み

• 生産性向上・原価改善に直結する支援

• 海外販路拡大の実務経験

• 製造業デジタル化の経験

• 投資後の価値向上まで一気通貫



DD Framework（評価範囲）

■ Commercial（事業性）

■ Financial（財務・管理会計）

• IFRSベース（減損・リース・売上計上基準）

• 事業部門/顧客/製品/サービス別貢献利益・売上総利益

■ Operational（オペレーション）

■ Management（組織・人材・事業承継リスク）

• 経営管理/技術専門分野の属人化リスク

• 組織風土/人材定着率 /リソースギャップ

• 意思決定/リスク管理体制

■ PMI Readiness（PMI準備度）



DD Approach（進め方）

• 資料レビュー

• 経営陣・管理部門・現場インタビュー

• 原価・KPI・生産性・不良率分析

• IFRSベースでの決算評価

• 経営管理の成熟度評価

• リスク・改善余地の抽出

• 改善ロードマップ策定



DD Deliverables（成果物）

• DD報告書（30〜50ページ）

• リスク一覧

• 改善余地一覧

• 投資後の価値向上施策

• PMIロードマップ（90日・180日・1年）



PMI Framework（目的）

「経営管理の型」を構築

• 予算⇒KPI⇒ローリングフォーキャスト⇒評価報酬体系整備

• 原価管理の仕組み化

• 事業セグメント別貢献利益・売上総利益管理体制確立

• 経営会議の設計

• 月次モニタリング

• 組織の役割/職務分掌明確化



PMI Roadmap（90日・180日・1年）

• Day1〜30： 現状把握・仮構築

• Day30〜90： 型の導入

• Day90〜180： 改善の本格化

• Day180〜365： 定着・自走化



Value Up（オプションサービス）

① 製造デジタル化支援

• 生産状況のリアルタイム可視化

• 検査結果の可視化

• 稼働率の可視化

• 生産異常値の検出

② 海外販路拡大支援

• 海外顧客開拓

• 海外展示会活用

• 海外代理店選定

• 輸出実務



サービス料金

■ 基本サービス（DD・PMI）

• DD：100〜400万円

• PMI：月額30〜100万円

■ オプションサービス（Value Up）

• 製造デジタル：別途お見積

• 海外販路拡大：別途お見積
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